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- Thành thạo quảng cáo trên các nền tảng mảng xã hội phổ biến nội địa như 

- Có khả năng và đã từng nghiên cứu thị trường, triển khai quảng cáo quốc tế với 

- Xây dựng kế hoạch nội dung bám sát với kế hoạch marketing của chủ đầu tư và giảm 
 so với thị trường chung tại Cenland.

- Có hơn 4 năm kinh nghiệm thực chiến với thị trường bất động sản nhà ở, du lịch tại Hạ Long, Sầm Sơn,
Phú Quốc, Nha Trang, Phan Thiết,... nắm rõ số liệu của nhiều dự án từ năm 2010 trở lại đây.

- Có kinh nghiệm, khả năng thực hiện nhiều nội dung công việc liên quan đến marketing_fullstack.

- Có kiến thức marketing tổng quát, hiểu về hành trình hành vi người mua hàng, khả năng 
 hỗ trợ tốt cho xây dựng branding.

- Có khả năng sử dụng các công cụ nghiên cứu, đo lường thị trường phổ biến như Google Analytics,
Google Search Console, Similar web, Google trend, Google Destination, Google Alerts, BigSpy, Erank,
Marmalead,...
- Có tinh thần làm việc bền bỉ, quyết tâm cao để đạt được mục tiêu, tư duy sáng tạo, học hỏi nhanh.

- Liên tục cập nhật các kiến thức cần thiết trong và ngoài ngành liên quan đến công nghệ, tài chính, kinh
tế vĩ mô: SQL, AI media, CSS, Java, Python, Canva, PTS, Premier,...

- Có khả năng sử dụng các công cụ nghiên cứu, đo lường thị trường phổ biến như Google Analytics,
Google Search Console, Similar web, Google trend, Google Destination, Google Alerts, BigSpy, Erank,
Marmalead,...

 Digital marketing

Facebook, Tiktok, Zalo,
Google, MGID, Admicro.

Reddit, Linkedin,
Twitter, Facebook,...

chi phí
marketing xuống dưới 30%

định hướng,
lập kế hoạch tuyến nội dung bài viết

THÔNG TIN TỔNG QUAN



KINH NGHIỆM LÀM VIỆC THỰC TẾ

8/2023 - 4/2024 &
6/2019 - 6/2020

CÔNG TY TNHH SPRAYWAY TPR VIỆT NAM

Vị trí: Senior sales executive

Công việc:

thị trường miền Bắc

 Đề xuất phương án bán hàng cạnh tranh với đối thủ hiện có.

doanh số tại Sprayway lên mức cao nhất giai đoạn 2016 -
2020

3/2021 - 3/2023 CÔNG TY CỔ PHẦN BẤT ĐỘNG SẢN THẾ KỶ

Vị trí: Sales and marketing executive

Công việc: Xây dựng kế hoạch tìm kiếm khách hàng trên các nền tảng khác nhau từ
Facebook, Zalo, Linkedin,...

Lên kế hoạch kinh doanh, lựa chọn sản phẩm phù hợp, có khả năng mang
lại doanh thu cao nhất và khả thi nhất.

Quản lý, hỗ trợ và đào tạo nhóm nhỏ tư vấn bán hàng từ 4 - 5 người.

- Chăm sóc và quản lý các đại lý hiện có, phát triển các đại lý mới khi điều kiện
thuận lợi.
- Chăm sóc và hỗ trợ khách hàng là các nhà máy đang sử dụng sản phẩm của
công ty tại .
- Theo dõi lịch sử bán hàng của các đại lý, đề xuất các chương trình bán hàng
phù hợp để gia tăng doanh số.
- Tham gia vào kế hoạch phát triển các dòng sản phẩm mới của công ty

-

- Phát triển, đưa 

- Thường xuyên cập nhật tình hình thị trường trong các giai đoạn.

- Xây dưng mối quan hệ thân thiết với các đại lý chính trong chuổi phân phối
sản phẩm.
- Đại diện doanh trong xử lý các vấn đề về hàng giả, hàng nhái, hàng kém chất
lượng.

- 

- 

- 

- Lựa chọn, tối ưu thiết kế hình ảnh quảng cáo, bài viết,...

- Liên tục cập nhật kiến thức về sản phẩm và duy trì vị trí trong những tư vấn
viên hàng đầu của doanh nghiệp.
- Xây dựng quy trình bán hàng, xác định các bước và điểm chạm tới khách
hàng.
- Nghiên cứu sản phẩm và nắm được các lợi thế bán hàng nhất định.



- Phân loại các yếu tố quyết định hàng vi mua hàng của khách hàng.

- Nghiên cứu đến  đang mở bán trên thị trường.

- Xây dựng kế hoạch nội dung bám sát với kế hoạch marketing của chủ đầu tư
và giảm  so với thị trường chung.
- Phân tích thị trường để xác định các thời điểm thích hợp của dự án bất động
sản.
- Trực tiếp tư vấn khách hàng về các dự án và hỗ trợ xây dựng phương án tài
chính phù hợp.
- Xây dựng các bộ tài liệu phù hợp bao gồm Google Map, các bài báo, các
video chỉ dẫn thực tế, các hình ảnh, video so sánh theo thời gian,...
-  Sử dựng bộ công cụ SEO, Ahref, Google analytics, Google trend, Google
Destination, Webmaster tools, Google Alerts, .... trong nghiên cứu thị trường.

-  Lên kế hoạch quảng cáo tăng nhận diện thương hiệu của doanh nghiệp và tìm
kiếm khách hàng trên các nền tảng Facebook, Zalo, Linkedin,...
- Quản lý các nền tảng trực tuyến của doanh nghiệp bao gồm website,
Facebook, Zalo, Linkedin,...
- Tối ưu hoá từ khoá SEO, thẻ tiêu đề, đường dẫn trang web, phần mô tả, đi
link, back link về trang web,...
- Tham gia xây dựng website bán hàng E-Jager từ ý tưởng, chức năng, công
nghệ, đăng ký thủ tục thông báo Bộ Công Thương,...
- Tham gia xây dựng trang bán hàng trên nền tảng thương mại điện tử Alibaba.

- Làm đầu mối liên hệ hợp tác với các đơn vị 

- Tham gia thuyết trình về sản phẩm, sự kiện khai trương showroom bán hàng,
sự kiện tài trợ của doanh nghiệp,...

- Cử nhân Quản trị kinh doanh, trường Đại học Điện Lực

95% các dự án bất động sản

chi phí marketing xuống dưới 30%

7/2020 - 3/2021 CÔNG TY CỔ PHẦN XNK VÀ SẢN XUẤT NỘI THẤT HPL BÌNH
XUYÊN

Vị trí: Digital marketing executive

Công việc:

đối tác truyền thông: Ngọc Việt
Media, Mia Film,..

BẰNG CẤP/ HỌC VẤN



KIẾN THỨC/ KỸ NĂNG

- Tư duy logic, phân tích, tổng hợp.

- Thiết kế cơ bản Canva, Adobe Photoshop.

- Kỹ năng ứng dụng AI mới nhất.

- Tin học văn phòng thành thạo.

- Đàm phán, thuyết phục khách hàng.

- Lập kế hoạch và sắp xếp thời gian hợp lý.

- Ngoại ngữ: Tiếng Anh giao tiếp, tiếng Hàn cơ bản.




